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├ χ͐ІГАФ

ˢ͍ˣ Ϭⱱκʺּז π›Ӫβϥ

ˢ͎ˣ ︠χИ˔ЇϬ ᵔβϥ

ˢ͏ˣ Ɫᵕ ṍḧτνΜο―Πϥ

ˢ͐ˣꜛּזχếϙτνΜο―Πϥ
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σε βϥχΤˁ

˹ⱲḧϬ Ξ

ΨםᾝπΦϥΥʺЀІЕψΤΤϥ

⅜ ρ χ ᶓˢ 500 ⅜χϵрЅИϯχד ЀІЕˣ

⅜

150 /ד

人材紹介会社の紹介料を30%に設定

1,100 /ד

人月単価60万円・粗利5年分で算定

・チーム全員採用出来る
・販路、収益もある

VS
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ζχ χИ˔Ї

新市場への進出／技術やノウハウの取得

コスト削減と効率化／競合他社との差別化

リスクの分散／純粋投資

ЕАФ͏

1. ◕ Єϴϯχᶈ

2. ∙χᶍ

3. ṛⱧỘχ κ Ϋ

╥―ʿϢΨΚϥ

※買収はあくまでも手段であり、目的ではありません
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χ ˢζχ͍ˣ

ΚϤ

Ṍ

ⱧỘ

ṛ

ⱧỘ

›

›

Ђ˔РІ

ЂФжϱЎϴ˔рχḩ

σΰ

›

›

Ṑ

ᶈ

Ђ˔РІ

ᶈ

Ɫ

M&Aは右図の4つに分かれる

ΪσΜM&A τΣΜοψʺ

¬Ṍ ⱧỘΤνḩ ΥΚϥº

Ϭ ΰοΜϘβ
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χ ˢζχ͎ˣ

ᴙ ᴙ ˢ Aˣ

›

›

EC

ᴙ ˢ Bx

Ṑ ᶈ

Ђ˔РІᶈ

χЂФжϱЎϴ˔р

先の図を具体的に示したのが以下です。

βϓοχ Ϭ

ʾ ›τ ϛϥρϽАЖπβ˂
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זּ ›Ӫχ

χ ΰ ΥᾋΠθϣʺϘγψºּז ›ӪºϬΰοΨιήΜ

※アドバイザーは「買い切れる買手」にしか案件の提案をしません

例：弊社、建材卸事業を行っており、市場シェアの獲得を目的としたM&Aを推進しています。

「新築戸建用の建材を取り扱う企業様」がいらっしゃればご紹介いただければ幸いです。

χᾠ῎ᴟ



Strictly ConfidentialStrictly Confidential
8

M&Aψ ︣Κμο ϛο ΰϘβ˂

ⱳψº ︠χИ˔ЇºϬ ᵔϬΰοΜΦϘΰϡΞ
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ΜθΜ ϤθΜᴦ

︣ρ ︣χИ˔ЇΥ σϥ χϙΥˮ ᴦ ˯πβʻ

ΜθΜωΤϤπψʺ ΞάρψπΦϘδϭʻ

ΜθΜ

ϤθΜ

ᾋ ρΰΥκσḢ

ΠσΜ Πϥ
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︠χИ˔Їᵔ

ζχ χИ˔Ї

リスク軽減、先行き不安

事業再編、財務上の問題、個人的な理由

Ẁ ЕАФ͏

1. ῇὋּיϬΜϦοϕΰΜ

2. ⱢϬΰοϕΰΜ

3. ‰Ψ ϤθΜ

Ẁ ψ ệʾ ︣τϢμο τ ᴟΰϘβ

ζϦϬ ᵔΰʺ Ϊ Ϧʺ σᾠ Ϭ►ΜϘΰϡΞ
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ᴦ ӤχϘρϛ

И˔Ї

ʾ ΥὋיּ βϥ

ʾ ׃ Υ‰Μ

ʾꜛ ᴦ πΚϥ

ʾᵕ ṍḧΥ1

ẀИ˔Ї

ʾῇὋּיϬ ϦοϕΰΜ

ʾ ⱢϬΰοϕΰΜ

ʾ‰Ψ ϤθΜ

ᴦ

︠χИ˔Їψᶎ ⱧΥ Ψʺῖ ΥΚϥχψˮỲᶛ˯ΨϣΜπβ

ϢμοṝּזχẨ ʾ ᴂᴦ ӤτϢμοʺ ᴦ σ ӤϜ ϩϤϘβ
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ψᴦ πβΥʺ

ῖ χ Ӭ Υ‰ΜχΥ¬ ᴣᶛºπβʻ

ⱳτ Ɫᵕ νΜοᵔ ϬΰοΜΦϘβʻ
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ԁ ʿ Ɫᵕ ṍḧτνΜο

ΜΨνΤχ Ɫᵕ χṁ ϬẶ ΰϘβ

ЀІЕ ᵕ ṍḧ

Ῥ χ Ɫ 3~͑

⅜Ԍχזּ 3

Ԑ χ ṛ 3

SaaSχ᾽ẁᶍ 3

ԁ σ Ɫᵕ ṍḧψʺ

¬͏˙͑ ºπΚϥρχάρ

πψM&AτΣΜοψˁ
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M&AτΣΪϥ Ɫᵕ ṍḧτνΜο

ʾᾝ ∞ π Ɫᵕ ṍḧψ 3 ӟ ψᶐΈΰοΨιήΜ

ʾЄЗЅ˔₅ϙπΩ πϜ 7 ӟ τ ϛοΨιήΜ

ᵃẠ10ּזӟ ϬΰοΜϥḼỘΥ

ם ΰοΜϥχπʺḧӸΜσΜπβʻ
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M&A LIVE ꜠ ᴣ

Ⱳᴣ Ɫ▀˴ְỘᾂˢ3 ˴ϯиТϮ ˣ

ϯиТϮ ˹ФжϱЭḼỘχPER ˷ 10%

種別 会社数 単純PER（倍） アルファ値

1 水産・農林業 6 12.3 1.2

2 鉱業 5 4.5 0.4

3 建設業 75 17.1 1.7

4 食料品 68 26.6 2.6

5 繊維製品 21 20.8 2

6 パルプ・紙 10 32.4 3.2

7 化学 123 16.6 1.6

8 医薬品 34 22.6 2.2

9 石油・石炭製品 6 9.1 0.9

10 ゴム製品 11 14.6 1.4

ФжϱЭḼỘχPER ԁ

◕ χ Ϭᴥ βϥΞΠπʺ ḼỘχPERϬ

ԁ σ Ɫᵕ χ τᴥ ΰθ ꜠
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Ɫᵕ Τϣ―Πϥᶴ꜠ᴣ ᴣ

Ɫʾ Ɫᵕ ṍḧΤϣẄ▄ΰοᶴ꜠ᴣ ᴣϬ“ΜϘΰϡΞ

ᵒ︣ ˢ20Mˣ

DD/ Ἰ ˢ2Mˣ

PMIˢ10Mˣ

ᴣᶊˢ143Mˣ

ὓ▄

Ὧ Ɫᵕ ṍḧχ ᾢʿ5

Ὧ ᴣᶊӟᵰχЀІЕʿ32M

Ὧ ᵓּזχ∞ Ɫ▀ 100Mʾ ׃ 15M

ᴣᶊ

143M˹15M˷5 +100M ˔32M

（単位：M＝百万円）

32M
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ΩῇτꜛּזχếϙτνΜο

―ΠοΜΦϘΰϡΞ
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ᾋ ρΰΥκσḢ ẵ›χ ∕

ΰΜᵓּזτψẵ›ΥΜϘβʻẵ› ρזּ ᶓΰοςάΥếΜχΤϬᶎ βϥ ΥΚϤϘβʻ

˷ ІС˔Ж ⱢỲ˷

︣χếήϬ β ꜠

・上場企業としての安心感

・独自の採用力と豊富な人材

・営業力と有力な販売先

・豊富な設備と開発力

・検討は1週間で結果を出す

・トップ面談から3日以内に

LOIの提出が可能

・受託前でもトップ面談が可能

・自己資金で買収が可能

・他社よりも金額を出せる

・仲介手数料を値引かない
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™ἿʿϢΨΚϥ ︣χИ˔Ї

︣χИ˔ЇτלμοʺếϙϬ―ΠϥχΥự πβʻΚσθθκψ ︣τ ΰοᴡΥ ϘβΤˁ

その他のニーズ

リスク軽減、先行き不安、事業再編、財務上の問題、個人的な理由

Ẁ ЕАФ͏

1. ῇὋּיϬΜϦοϕΰΜ

2. ⱢϬΰοϕΰΜ

3. ‰Ψ ϤθΜ

ῇὋּיϬΜϦϣϦσΜʺ

ⱢϬ σΜχπΚϦωʺ

‰Ψ ΞΰΤσΜ
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ếϙ ΠϥӛὯϱЮ˔Ѕ

ʾῇὋּיϬ Ϥ₅ϛϥ ›˜

Ϸ˔З˔Υ70⅞ӟ πʺ ︣ ΰχṍḧΥᾢϣϦοΜϥӛὯΥ Μ ΤϜ!?

ʾⱢỲ ψ ΜΥʺⱧỘϬ ωβЛϳМϳτꜛ ΥΚϥ ›˜

™ ӛὯˢ σ ⱫϞ№ ᵃˣΥ Μ ΤϜ!?

ⱢỲΥσΨρϜʺ ϥάρψΚϥψγπβ˂

ϥάρϬ ᴙΰοʺ ΞӛὯϬ ϛϘΰϡΞ˂
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ᵓּזᵵ
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会社名 M&A LIVE株式会社

本 社 東京都港区南青山1-24-15

設 立 2023年3月3日

資本金 100万円

従業員数 10名

事業内容 買収推進支援

ᵓּזᵵ

22

ᵒʾFAψ“ϩγʺ ︣ḼỘχM&A ʺτσϤיּ

χ Τϣ ϘπχЂЪ˔ЕϬ“ΜϘβ
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M&A LIVE ᶴ꜠ᵓּז

︡ ḩ₢

1992年生まれ・宮崎出身・早稲田大学卒

2016年 新卒で株式会社LIFULL （不動産メディア会社）に入社

2018年 株式会社fundbook （M&A仲介会社）に参画

買手担当のM&Aアドバイザーとして関東を中心に10組の成約に携わる

2022年 個人事業主として独立 上場企業を含め7社のM&A顧問に就任

2023年 M&A顧問で培った経験を活かし、買手企業のM&Aを推進する

            唯一無二のコンサルティング会社を作るべく、当社を創業

Ὂ

23

¬ ᵒᵓּזºρ¬ⱧỘᵓּזº

χM&AὊᾓϬⱱν ḧπβ

ФкТϰ˔иיּ
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χᶍ

戦略策定 / ニーズの明文化 / 
ネットワーク構築 / 発信

˲A˳И˔Ї

ṍ 50 ד

ӛὯχḚ

ニーズとの合致度確認
ディールの進捗確認

˲B˳ ӛὯḚ

Ὦᶛ10 ˙ד

ʾ И˔Їχ⌠ Ϭ“ΜϘβכ◦

ʾϯЖНϱЃ˔ϒ И˔Ї ΰʺӛὯ Ϭ“ΜϘβ

ʾ ῢ ᴂ ӛὯ χ Ϊ︡ϤϬ “ΰϘβ

ʾ Ḛ Є˔Еπ Ϭ ΰϘβ

ʾ ᵓṳ χᵓṳπӛὯ χ ϬḚ ΰϘβ

24

Ђ˔РІᵵ

ᶤЂ˔РІρ Ỳ ᵵ

χם“

トップ面談から
クロージングまで  

˲C˳ כ◦“ם

1ӛὯʾ100 ד

（25万円×4か月）

ʾЕАФ Τϣϼк˔ЅрϽϘπϬ◦כΰϘβʻ

ʾᶴ꜠ᴣ ᴣϬ“ΜʺΩ σІϺ˔ЭϬ ӛʺӪΰ χ Ϭ“ΜϘβ

M&A χỘיּ Ϭ3ντ ΪʺЂ˔РІτ ρΰ₅ϙʺ ằϬΰοΜϘβʻ
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M&AϯЖНϱЃ˔

χזּ κӡ ρЂ˔РІ
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ṝּז

ӛὯ ӛ

TEAM
˲A˳И˔Ї

初期費用50万円

ṝּזM&A ρσϤʺФкЅϴϼЕϬיּ ΰοΜΦϘβʻ ḧ200 πM&Aχפֿד Υᴦ τσϤϘβʻ

※ニーズ配信の初期費用コストは除き、年間成約件数が1件だった場合。

˲B˳ӛὯḚ 定例会で案件情報の整理とネクストアクションの明確化

˲C˳כ◦“ם トップ面談からクロージングまでをスポットでサポート

年間195万円

（案件管理：月額10万円×12か月、実行支援：月額25万円×3か月）
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